
 

 

 
 

W
 

 A 

an

 Sh

 Se

ca

 Re

 So

an

 

 

W
 

 Th

 Th

 Yo

 
 
W
 

 Yo

 A 

 Lo

les

 
 
Am
 

 Ro

 Th

 To

 

 

 

W
do
pr

What is an Ene

view of the e

nd companies

hows areas of

erves as a  bas

an be measure

esults present

ome cities, lik

nd industrial b

What does my 

he benchmark

he benchmark

our benchmar

What does my 

our score is a 

score of 45 m

ooking at this 

ss each mont

m I wasting e

oughly one‐th

he most energ

oday no comp

When compan
oes not make
rofits. 

ergy Benchma

energy usage 

s 

f current cons

seline against

ed 

ted to you as 

e Philadelphi

buildings. 

Energy Benc

k gives you a 

k gives you a 

rk helps you a

Energy Benc

number from

means that yo

another way

th on energy t

energy and lo

hird of energy

gy‐efficient b

pany can affo

ies realize ho
e sense to giv

En

ark? 

profile of you

sumption tha

t which future

a “score”, 1 t

a in 2013, are

chmark give m

measure of y

picture of yo

answer the qu

chmark “Scor

m 1 to 100.   

our building is

, a Benchmar

than you are.

sing money?

y used in a typ

uildings in Am

rd to ignore t

ow quickly the
e competitor

nergy Ben

ur operations 

t can be focu

e improveme

to 100 

e now making

me that is use

your compara

ur energy use

uestion, “Is m

e” mean? 

s performing 

rk score of 45

.   

 

pical building

merica can us

this kind of un

ey can get 10
rs such a larg

 

nchmarki
 

compared to

sed on to pro

ents and oper

g this mandat

eful? 

able energy us

e compared t

my energy bill

better than 4

5 means that 5

 is used unne

se 35 percent 

nnecessary co

0 and even 20
e advantage 

Phon
Fax:
Web

ng FAQs

o similar busin

ovide cost sav

rational  chan

tory for comm

se. You can’t 

to your indust

 too high?” 

45% of your in

55% of your p

ecessarily.  

 less energy t

ost.   

0 percent ene
 when it com

ne:

b: 

888‐583‐
484‐204‐
www.tob

 

nesses 

vings  

nges 

mercial 

manage wha

try peers and

ndustry peers

peers and com

than typical b

ergy savings, 
mes to energy

‐7760 
‐0618 
belmann.net

at you don’t m

 competitors

s and compet

mpetitors are

buildings. 

it becomes c
y costs and bu

measure. 

s. 

titors.   

e spending 

clear that it 
usiness 


