
 

 

 

Rob Belli 

	

HQ
Home
 
The obje

 Prese
move

 Provi
sellin

 Direc
 

Decidi
You shou
your BM

1. W

2. W
e

If you ha
Commun
your BM
make cer
 
In reflect

	
| Realtor | DR

QR	B
Quest	Re

ctive of the 

ent importan
e forward wi
de additiona
ng your BMR
ct and assist 

ing	to	Se
uld carefully 
R home. Som

Why are you 
a. Do yo
b. Has th

situat
c. Has th

situat
d. Do yo

region
When and w
xecute your
a. Are yo
b. If you

with y
c. Do yo

for th

ve already m
nity Develop
R home; it i
rtain to cont

ting on the a

RE #01913570 | (

BMR
ealty	Bel

kit is to: 

nt informatio
ith the sale o
al insight on
. 
your first ste

ll	Your	B
review and 
me consider

thinking ab
u need more
here been a 
tion? 
here been a 
tion and nee
u want or ne
n? 
here will yo
r move? Spe
ou planning 
’re planning
you to assess
ur purchase
e geographi

moved, keep
ment, or MO
s prohibited
tact HQR at 

above questi

(415) 317‐854

R	SEL
ow	Mark

on to help yo
of your BMR
 the general

eps to sellin

BMR	
evaluate a n
ations to tak

bout selling y
e space? 
change in yo

change in yo
ds? 
eed to live in

u be moving
ecifically: 
to rent or bu
g to buy, hav
s your purch
e or rent exp
c area, and t

p in mind tha
OHCD, has a
 to rent out 
your earlies

ions, you sho

40 | rob@hqu

LLER’
ket	Rate	

ou further a
R. 
l procedure,

g your home

number of p
ke into acco

your BMR?

our financial

our persona

n a new geo

g to, and wh

uy your next
ve you had a 
hase capacity
ectations m
type of hom

at the San Fr
 strict requi
your BMR h
st convenien

ould analyze

uestrealty.co

’S	KI
Seller’s	K

ssess your d

, protocols, a

e. 

ersonal fact
unt include:

l 

l living 

ographic 

hat steps do

t home? 
lender or re
y? 
atch the pur

me you would

rancisco May
rement that
home. If you
nce. 

e your financ

om | 5517 Geary

IT	
Kit	

decision to m

and nuances

tors when de
 

o you need t

eal estate sp

rchase price
d like to rent

yor’s Office 
t you maint
u have alread

cial situation

Page 

y Blvd #206, SF, CA

move or not 

s involved in

eciding to se

o take to 

pecialist wor

e or rental co
t or buy? 

of Housing &
ain occupan
dy moved o

n. HQR advis

1 of 5 

A 

n 

ell 

k 

ost 

& 
ncy of 
ut, 

ses 



 

 

that you 
lender an
you and t
associate
 

Overv
Selling yo
home. Th

1. Contr
MOH
owne
the re

2. Requ
docu
Requ
MOH
coup
the M

3. MOH
and s
maxim
to the
The a
by m
the m
recei

4. Unit m
for 21
one w
Assoc

5. Realt
fieldi

compile you
nd/or real es
the team yo
ed with your

iew	of	th
our BMR is a
he San Franc

ract with an
HCD BMR rea
ed propertie
esale price a

uest for pricin
ments. HQR
uest for Resa
HCD requires
on, and a sta
MOHCD (if an

HCD will assi
supporting d
mum price y
e listing brok
actual price a
arket, prope
maximum pri
pt of your in

must be ma
1 days with 
weekend sho
ciation of Re

tor responsib
ng all questi

ur financial d
state agent, 
ou are workin
r move. 

he	BMR	S
a more comp
cisco Mayor’

provides
your BM
website 
 
HQR has
four mon
determin
steps to 
all‐inclus
demand 
 

n MOHCD ap
altor. We pri
es. Keep in m
assigned by 

ng from the
R will assist y
ale Pricing Le
s include pro
atement of a
ny capital im

ign a resale p
documents, t
you may sell
ker will be a
at which you
erty, and leg
ice assigned
ntent letter. 

arketed for a
at least 3 op
owing. The p
ealtors Multi

bility  The
ions by pros

documents s
can review y
ng with esta

Selling	Pr
plex procedu
’s Office of H
s a general o
R. You can l
located at w

s represente
nths. Accord
ned to be th
initiate and 
sive list. Each
unique and 

pproved real
ide ourselve
mind that the
MOHCD. 

e MOHCD 
you with two
etter, and yo
oof of month
all capital im
mprovement

price  Afte
the MOHCD
your unit at
dded to the
u sell the pro
al condition

d. The MOHC

at least 21 d
pen houses.
property mu
iple Listing S

e realtor is re
spective buy

so that you a
your financi
blish realist

rocess	
ure than sell
Housing and 
overview of t
earn more a
www.sfmohc

d over 100 M
dingly, the lis
e most com
complete th
h case has p
additional s

ltor to resell
s to be the p
e commissio

 To request 
o documents
our Listing A
hly HOA due
mprovement
s have been

er reviewing
will assign a
t. Commissio
 maximum p
operty may b
s, but can ne
CD should pr

ays  The M
.  The open h
ust be advert
Services (ML

esponsible fo
yers regardin

and a real es
al situation 
ic paramete

ing a non‐de
Community
the steps req
about these 
cd.org. 

MOHCD BM
st below dep
mon and re
he sale of yo
articular circ
steps. 

l the proper
premier real
on paid to th

pricing, the 
s immediate
Agreement. A
es in the form
t reimbursem
n made). 

g your reque
a resale pric
ons to be pa
price assigne
be influence
ever exceed 
rovide you p

MOHCD requ
houses must
tised by the 
S). 

or advertisin
ng the unit, a

state profess
together. It 
ers and expe

eed restricte
y Developme
quired by th
protocols on

R sales in th
picts what w
levant requi
our BMR hom
cumstances 

rty  HQR is
ltors represe
he realtor wi

MOHCD req
ely required 
Additional d
m of an invo
ment credit

est, including
ce to your h
aid 
ed. 
ed 
d
ricing within

uires the un
t include one
realtor on t

ng, showing
and helping 

Page 

sional, such 
is important
ctations 

ed open mar
ent, or MOH
e City to sel
n the MOHC

e past twen
we have 
ired MOHCD
me. This is n
that may 

s a highly ac
enting MOH
ill be added 

quires variou
by MOHCD ‐
documents t
oice or paym
s approved 

g the require
ome. This is

n 30 days fro

it be market
e evening an
he San Franc

g the propert
with 

2 of 5 

as a 
t that 

rket 
HCD, 
l 
CD 

ty 

D 
ot an 

tive 
CD‐
to 

us 
‐ the 
he 

ment 
by 

ed 
 the 

om 

ted 
nd 
cisco 

ty, 



 

 

coord

6. Appli
with 
lotter
all ap
sale 

7. Lotte
not h
 T

f
t
g
h

8. Prelim
winn
partic
winn
San F
escro
start 
take 

9. Lende
buye
MOH
buye
may t

10. Final 
revie

11. Closin
relate
funds

 

Your	N
If you are
following

1. Con
prep
upo
This i
you m
your 
finan
relev

dinating effo

ication due d
the MOHCD
ry date. This
pplications co

ery*  The 
have to be pr
There may be
first‐come, fir
the maximum
group  can  af
household ha

minary scree
ers though a
cipate in the
er will conti
Francisco As
ow. If the firs
reviewing th
up to an add

er approval 
r’s MOHCD 

HCD. This pac
r that is in co
take up to 3

l review and
ew process. T
ng of transa
ed documen
s are distrib

Next	Step
e considerin
g steps: 

duct	a	pe
pare	and	
n	selling	
s especially 
meet with HQ
financial cap
cial docume
ant analysis 

orts with par

date and lot
D to set the a
s includes 7 d
ollected dur

lottery  is h
resent at the
e a situation i
rst‐served bas
m price of  the
fford,  and/or
s expressed in

ening and ap
a primary pr
e BMR Progr
nue with the
sociation of
st place winn
he next lotte
ditional 15 t

 Upon the
approved le
ckage will de
ompliance w
30 days to co

d approval of
This review a
action  The
nts to escrow
uted to the 

ps	
g selling you

ersonal	fin
understa
your	hom
relevant if y
QR’s team t
pacity and a
ents that you
of your hou

rties involved

ttery date 
application d
days for the 
ring the mark

held by MOH
e lottery. 
in which the s
sis. This norm
e property  is
r  2)  there  is,
nterest in pur

pproval of b
rogram eligi
am, the MO
e sales proce
f Realtors (S
ner turns ou
ery winner in
to 30 days (p

e buyer rece
ender must s
emonstrate t
with the MO
omplete 

of buyer  T
and screenin
e first lende
w for the buy
seller. 

ur BMR, we r

nancial	as
and	your	h
me. 
you are cons
o capitalize 
lternatives. 
u should hav
using alterna

d in closing t

 The realto
due date and
MOHCD to 
keting phase

HCD. The  se

sale may tran
mally happens
 higher  than
,  overall,  a  l
rchasing the p

buyer  The
bility review

OHCD will no
ess. At that p
FAR) purcha
ut to be not e
n line. This r
per each rev

eiving prelim
submit a co
that the lend
HCD’s BMR 

The MOHCD
ng period no
r and the M
yer and selle

recommend

ssessmen
housing	a

idering purc
on our expe
We have pro
ve in order to
atives. 

the transact

or works 
d the 
review 
e of the 

eller does 

nspire on a 
s when: 1) 
n what most 
low  interest
property. 

e MOHCD pl
w and screen
tify the realt
point, the se
ase agreeme
eligible, the 
eview and s
view). 

minary appro
mprehensiv
der has prov
financial req

D places all lo
ormally take
OHCD issue 
er to sign. T

d you take th

nt	to	bette
alternativ

chasing a ne
ertise and as
ovided you a
o be able to 

tion. 

buyers  in  the
in  the  prope

aces the firs
ning. If deem
tor and the 
eller and buy
ent with a 60
MOHCD wil
creening pe

oval from MO
ve approval 
vided a loan 
quirements. 

ottery winne
e up to an ad
loan and BM

The transacti

he 

er	
ves	

w home. We
ssistance in 
a list with th
conduct an 

Page 

e assigned  in
erty  and  onl

st place lotte
med eligible 
first place 
yer will ratif
0 day close o
l immediate
riod normal

OHCD, the 
package to 
approval to
This proces

ers though a
dditional 15 
MR program
ion is closed

e suggest th
determining
his package o
accurate an

3 of 5 

ncome 
ly  one 

ery 
to 

fy a 
of 
ely 
ly 

o the 
s 

a final 
days. 
 
 and 

at 
g 
of 
nd 



 

 

2. Con
from
In ad
will im
a stro
sale o
the e
and t
sale. 
appo

3. Secu
The M
agree
mech
flexib
price
recom
to HQ
from 

4. Mee
requ
In tod
vary 
home
HQR 
mark
addit
execu
requi
timel

5. Initi
HQR 
mark
open
mana
intera
a. Fin
b. M
c. Es

 
 

struct	an	
m	to	sell	y
dition to the
mpact the sa
onger overvi
of your hom
end of this pa
the HQR tea
At this junct
intment to l

ure	a	sale
MOHCD prov
ement to be 
hanisms and
bility to resci
. Prior to sub
mmend you 
QR. This proc
the MOHCD

et	with	the
uirement
day’s market
based on the
e owner’s as
will be able 
keting strateg
tion, there a
uting the sal
irements an
ine does no

iate	mark
will work di
keting plan. A
 house tours
ages all the p
acting with a
nancing effo
OHCD requi
crow proced

accurate
your	BMR
e sale price e
ale of your B
iew of the co
e. We have 
ackage for y
m a stronge
ture it would
ook at your 

s	price	fo
vides you th
submitted w
 protocols th
ind the agre
bmitting a re
take the tim
cess will also
D. 

e	HQR	tea
s. 
t, most BMR
e location, p
ssociation. B
to provide y
gies and tim
re specific re
e of a BMR. 
d estimated
t take into c

keting	effo
ligently in ex
As a BMR se
s. It is essen
protocols an
and coordina
orts with a M
ired selling p
dures and re

e	assessm
R.  
established b
BMR.  HQR’s
omponents t
provided a q
ou to fill out
r understan
d be helpful 
unit. 

r	your	BM
e pricing on 
with the pric
hat would al
ement if you
equest for y
me to fill out 
o assure a hi

am	to	revi

R units are so
pricing, and o
y executing 
you a more a
melines you c
equirements
We have pr
 time line to
onsideration

orts	and	p
xecuting all t
ller, the MO
tial that you
nd requireme
ating: 
MOHCD appr
protocols; an
equirements

ent	of	the

by the MOH
s team can h
that would e
questionnai
t. Completin
ding of the r
and relevan

MR. 
your home.
cing request
llow you to e
u are not sat
our sales pri
and submit
igher level o

iew	your	m

old through 
other factor
all the abov
accurate ass
can anticipat
s that the M
rovided a syn
o fulfill these
n any unfore

purchase
the strategie
OHCD will req
ur real estate
ents in execu

roved lende
nd 
s in executin

e	platform

CD, there ar
help examine
either negat
re asking fo
ng the questi
relevant fact
nt for an HQR

. The MOHC
t to sell your
enter into a 
tisfied with t
ice to the M
the attache

of accuracy in

marketin

a lottery pro
s such as the
ve reference
sessment of 
te in selling y
OHCD place
nopsis of the
e requiremen
eseen and ch

	process.
es and steps
quire that yo
e agent has a
uting the sa

er; 

ng the close 

m	you	will

re a number
e relevant fa
tively or posi
r key resale
ionnaire sho
tors that cou
R representa

CD requires a
r home. HQR
listing agree
the MOHCD

MOHCD, we h
ed BMR prof
n the pricing

ng	strategi

ocess.  This, 
e cost and st
d steps, 
the 
your unit. In
es on 
e marketing 
nts with this
hallenging c

s presented t
ou have a m
a strong und
le. This wou

of your BMR

Page 

l	be	work

r of factors t
actors to give
itively impac
 information
ould provide
uld impact y
ative to mak

a listing 
R has establi
ement with t
 assigned BM
highly 
ile question
g you receive

ies	and	

 however, m
tatus of you

n 

s package. Th
ircumstance

to you in the
inimum of t
derstanding 
ld include 

R transactio

4 of 5 

king	

hat 
e you 
ct the 
n at 
 you 
your 
ke an 

shed 
the 
MR 

naire 
e 

may 
r 

his 
es. 

e 
hree 
and 

on. 



 

 

Projec
One of th
period of
has estab
timeline 
than the 
timeline 
Francisco
activities
influence
realistica
exact am
sell your 
you to ha
seriously
intereste
is promis
transacti
time. BM
complete
non‐BMR
providing
continuo
 

Contac
We pride
assistanc
help! Fee

 

 
 
 
 
 
 
 

hqrealtys

 

Rob Be
Realtor 
DRE # 019

(415) 3
rob@h

cted	Resa
he most com
f time it tak
blished an av
may be less 
days depict
is mostly co
o Mayor’s Of
s. HQR can h
e on the time
ally, no one c
mount of time
BMR. HQR s
ave reservat
y question an
ed in selling y
sing to close 
on in a shor

MR transactio
ely different
R sale. HQR 
g clients we 
ous and total

ct	Home
e ourselves a
ce. Rob Belli 
el free to con

sf.com | face

elli 

913570 

317‐8540 
hquestreal

ale	Time
mmon mistak
es to sell yo
verage base 
than or grea
ed below. Th
ntrolled by S
ffice of Hous
ave some 
eline, but 
can control t
e it will take
strongly adv
tions and 
ny agent 
your home t
your 
ter period o
ons are 
 from a regu
prides itself 
work with 
l transparen

Quest	Re
at being acce
is our top p
ntact Rob di

book.com/hq

lty.com 

line	
kes MOHCD
our BMR hom
timeline tha
ater 
he 
San 
sing 

the 
e to 
vises 

that 

f 

ular 
in 

cy and hone

ealty	
essible and r
roducing age
rectly if you 

qrsf | Instagr

	

1. H
M

2. Su
fo

3. M

4.
D
Lo

5. Co
M

6. 1s
ap

7. Fi

8. Fu

Timo
Realto
 

 (415
timo

BMRs seller
me. After rep
at sellers sho

esty. 

responsive t
ent and has 
have any qu

 

ram: @home

QR will secure p
MOHCD 

ubmit Marketing
or MOHCD Webs

Marketing period

eadline for subm
ottery 

onditional appro
MOHCD 

st lender approv
ppraisal 

inal approval of 

unding and closi

othy Zhovr
or’s Assistant

5) 988‐036
othy@hqu

rs make is to
presenting h
ould plan on

o your ques
a team that
uestions. 

	
questrealty 

Activity	

pricing for you u

g Plan and Posti
site 

d

mitting applicati

oval of winning b

val of buyer ‐ inc

buyer by MOHC

ing of escrow

reboff
t 

60 
estrealty.c

o not plan fo
hundreds of 
n to sell thei

tions and re
t is willing an

| 5517 Geary

nit from 

ng Template 

ons and 

buyer by 

cluding 

CD

com 

Page 

or the extend
BMR sales, 
r home. This

equests for 
nd capable t

y Blvd #206, S

Days	
Cumu

Da

30  3

14  4

21  6

14  7

21  1

21  1

30  1

14  1

5 of 5 

ded 
HQR 
s 

o 

SF, CA 

ulative	
ays	

30

44 

65

79 

100 

121 

151

164


